Priorvytet 6 — Polska gospodarka na rynku miedzynarodowym

Dzialanie 6.1 — Paszport do eksportu

Opis podmiotow systemu wdrazania dzialania 6.1

Whnioskodawca - przygotowuje wniosek i przesyta go do IW. Po zatwierdzeniu projektu do wsparcia, przekazuje
dokumenty niezbgdne do zawarcia umowy, a nastgpnie podpisuje umowg o dofinansowanie.

Instytucja Zarzadzajaca (IZ) - Minister Rozwoju Regionalnego — zatwierdza dokumenty zwiazane z realizacja
dziatania (m.in. szczegdtowy opis osi priorytetowych oraz podrecznik procedur przygotowany przez IP), zatwierdza
liste projektow przeznaczonych do wsparcia, uczestniczy w kontroli systemowej IW i IP, uczestniczy w
rozpatrywaniu odwotan zgodnie z zatwierdzona procedura odwolawcza. Zatwierdza listg¢ projektow
rekomendowanych do wsparcia.

Instytucja Posredniczaca (IP) - Minister Gospodarki — odpowiada za realizacj¢ projektow, przeptyw informacji
pomigdzy poszczegoélnymi instytucjami w systemie wdrazania, uczestniczy w kontroli systemowej IW oraz w
kontrolach realizacji projektéw na miejscu.

Regionalne Instytucje Doradcze (RID) — instytucje wybrane w drodze konkursu dla obstugi dziatania w zakresie
badania potencjatu eksportowego przedsigbiorcy oraz doradztwa w zakresie tworzenia strategii eksportowe;.

Zespot ekspercki — dokonuje oceny merytorycznej wniosku o dofinansowanie, a takze ocenia projekt pod katem
poziomu innowacyjnosci oraz zgodnosci z celem dzialania, sklada si¢ z pracownikéw IW i ekspertow
zewngtrznych, o ktérych mowa w art. 31 Ustawy z dnia 6 grudnia 2006 r. o zasadach prowadzenia polityki rozwoju.

Dokumenty

Whiosek o dofinansowanie - zawiera elementy nieujete w Formularzu kwalifikacji wstgpnej niezbedne z punktu
widzenia monitorowania realizacji projektu np. wskazniki produktu i rezultatu, wydatki kwalifikowane, polityki
horyzontalne oraz wymagane o$wiadczenia oraz opis pakietu 3 moduldow'’, o ktére aplikuje przedsigbiorca.
Integralng cze$¢ wniosku o dofinansowanie stanowi Formularz kwalifikacji wstgpne;.

Formularz kwalifikacji wstepnej (Formularz) — umieszczony na stronie internetowej IW celem umozliwienia
wstepnej oceny, czy dany projekt jest zgodny z celami dziatania oraz czy wnioskodawca ma szanse otrzymaé
wymagana liczb¢ punktoéw w ocenie merytorycznej i uzyska¢ dofinansowanie, zawiera pytania dotyczace spetniania
kryteriéw wejscia do dziatania, jego czgscia sktadowa jest Kwestionariusz oceny potencjatu eksportowego.

Kwestionariusz oceny potencjatu eksportowego (Kwestionariusz) — jest integralng cz¢s$cia Formularza kwalifikacji
wstepnej 1 stanowi podstawg do oceny przedsiebiorstwa pod katem wielkosSci eksportu oraz potencjatu
eksportowego. Kwestionariusz jest zbudowany z 9 dzialéw opisujacych najwazniejsze obszary funkcjonowania
przedsigbiorstwa: zarzadzanie, strategia i planowanie, finanse, zasoby, marketing eksportowy, sprzedaz eksportowa,
klienci, logistyka, produkt, innowacyjno$¢ produktu. W kazdym z dziatdéw znajduje si¢ lista pytan. Pytania
dotyczace innowacyjnosci przedsigbiorstwa zamieszczone sg w poszczegolnych dziatach. Na kazde pytanie mozna
udzieli¢ tylko jednej odpowiedzi z pigciu do wyboru. Kazda z pigciu mozliwych odpowiedzi ma przypisang wartos$é
punktowa w skali do 1 do 5. Obok listy pytan znajduje si¢ lista kontrolna umozliwiajaca weryfikacj¢ poprawnosci
odpowiedzi.

Strategia Rozwoju Eksportu - dokument tworzony wspdlnie z doradca po zatwierdzeniu wniosku do wsparcia,
zawiera: opis biezacej sytuacji marketingowej firmy oraz prognozy zmian, analiz¢ SWOT dla eksportu danego
produktu na wybrany rynek eksportowy, cele i strategi¢ eksportowa, plany operacyjne eksportu, budzet plan
eksportu, opis realizacji wybranych 3 modutow.

Ocena projektu

Whnioskodawca bedzie mogt uzyskaé informacje na temat poszczegdlnych dziatan na stronie internetowej IW, droga
mailowa lub dzigki konsultacjom telefonicznym.

' Zgodnie z przyjetymi zasadami realizacji dziatania, beneficjent uzyskuje dofinansowanie na doradztwo (element
obowiazkowy — 30 godzin) oraz na 3 wybrane sposrdd wskazanych w karcie dziatania instrumenty (moduty).
Wykorzystanie 30 godzin doradztwa przewiduje si¢ podczas opracowywania Strategii Rozwoju Eksportu lub na
etapie kwalifikacji wstepne;.
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Przedsi¢biorcy ubiegajacy si¢ o wsparcie w ramach dziatania pobieraja ze strony internetowej IW lub RID
Formularz kwalifikacji wstepnej, po wypelnieniu ktérego otrzymaja wstgpna informacj¢ czy maja szanse na
zakwalifikowanie si¢ do dzialania.

Przedsigbiorcoéw, ktérzy otrzymali pozytywny wynik kwalifikacji wstgpnej (wygenerowany przez system na
podstawie odpowiedzi w Formularzu kwalifikacji wstgpnej) system informatyczny przekierowuje do wypelnienia
Kwestionariusza oceny potencjalu eksportowego. Po samodzielnym wypehieniu Kwestionariusza przedsigbiorca
przesyta elektronicznie Formularz (wraz z Kwestionariuszem) do wilasciwej z punktu widzenia lokalizacji
przedsigbiorstwa RID.

W ciagu 10 dni roboczych od dnia przestania Formularza, RID informuje przedsigbiorce o spetnieniu kryteriéw
wejscia. Nastepnie umawia spotkanie z doradcg, ktore ma na celu zweryfikowanie - za pomocg poglgbionego
wywiadu - poprawnosci oceny potencjatu eksportowego dokonanej przez przedsi¢biorstwo w Formularzu. Poniewaz
ocena bedzie stanowita podstawe do zakwalifikowania przedsigbiorstwa do kolejnych etapow ubiegania si¢ o
wsparcie bardzo wazne jest, aby spotkanie odbyto si¢ w siedzibie przedsigebiorstwa, gdzie doradca bedzie mogt na
miejscu zapoznac si¢ ze specyfikg firmy. Ze wzgledu na koniecznos$¢ uzyskania rzetelnych danych dotyczacych
firmy wskazane jest, aby w procesie weryfikacji Kwestionariusza uczestniczyli: wtasciciel firmy lub osoba
zarzadzajaca firma przez niego wskazana, osoba odpowiedzialna za finanse firmy, osoba odpowiedzialna za
produkcje, osoba odpowiedzialna za sprzedaz.

Doradca formutuje wstgpna opini¢ na pismie opierajac si¢ na informacjach uzyskanych od przedsigbiorcy oraz
wlasnych obserwacjach. Po zakonczonej wizycie pisemna rekomendacja doradcy wraz z Kwestionariuszem zostaje
przestana do IW, gdzie zostaje potwierdzona kwalifikowalnos¢ przedsigbiorcy do wsparcia w ramach dziatania.

Po zakwalifikowaniu przedsigbiorcy do wsparcia w ramach dziatania potwierdzonym przez IW, przedsigbiorca
przystepuje (z pomocag doradcy) do opracowania Strategii Rozwoju Eksportu. Po opracowaniu Strategii,
przedsigbiorca przesyta do IW wypetiony wniosek o dofinansowanie projektu skladajacego si¢ z elementu
obowigzkowego: doradztwa i co najmniej trzech dziatan wybranych i wskazanych w Strategii. Do wniosku dotacza
Formularz kwalifikacji wstgpnej, rekomendacje doradcy oraz wypracowana Strategi¢ Rozwoju Eksportu.

Whiosek zostaje oceniony pod wzgledem formalnym przez pracownikow IW, a nastgpnie przekazany do oceny
merytorycznej do Zespotu eksperckiego. Zespdt ocenia projekt zarowno pod wzgledem merytorycznym, jak i pod
katem poziomu innowacyjnosci oraz zgodnosci projektu z celem dzialania. Przedsigbiorca moze otrzymac
maksymalnie 100 punktéow. O przejsciu do kolejnego etapu decyduje uzyskanie co najmniej 60 punktow,
otrzymanie co najmniej 9 punktow w kazdym z nastepujacych obszaréw: finanse, zasoby, produkt, innowacyjnosc
produktu.

Projekty z rekomendacja Zespotu (pozytywna lub negatywna) sa przekazywane w formie listy rankingowej do
zatwierdzenia IZ.

Lista projektéw objetych wsparciem zostanie opublikowana na stronie IW.

Po zatwierdzeniu wniosku do wsparcia zostaje podpisana umowa pomigdzy IW a przedsigbiorca. Od dnia
podpisania umowy przedsi¢biorca ma maksymalnie 24 miesiace na realizacj¢ Strategii zgodnie z jej zatozeniami. Po
tym okresie nastgpuje ewaluacja projektu.

Czas oceny wnioskow

Proces oceny wniosku nie powinien by¢ dluzszy niz 30 dni.
Nabor wnioskow

Tryb konkursowy - wnioski przesytane sa w rundach, raz na miesiac.

Tryb odwelawcezy — zgodnie z wytycznymi IZ.
Tryb indywidualny — nie dotyczy.
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